
DERECHO DEL 
COMERCIO 
INTERNACIONAL 
CHILENO

CARLOS ESPLUGUES MOTA
JOSÉ LUIS GUERRERO BECAR
(Editores)

tratados

tratados

tratados

tratados

Por su misma lejanía geográfica con el resto del mundo, Chile ha 
sido y es un país con una histórica vocación de comercio inter-
nacional. Desde 1949 en que se incorporó al GATT —hoy OMC— 
Chile no ha estado ajeno al dinamismo del comercio internacional 
y de su regulación, y en el marco regulatorio de los foros interna-
cionales, ha impulsado, en particular desde 1990, la suscripción 
de tratados de libre comercio y protección de inversiones prácti-
camente con todos los mercados destino de sus exportaciones y 
origen de sus importaciones.
Sin embargo, ese papel protagonista no ha tenido un necesario 
correlato en el plano normativo en nuestro país donde, sin perjui-
cio del desarrollo de distintas regulaciones sectoriales, aún hoy 
existe un vacío normativo importante en cuanto a la regulación 
del comercio internacional, y una ausencia de armonización con la 
normativa internacional existente.
La presente obra, única de sus características en el panorama edi-
torial chileno, tiene como objetivo coadyuvar a la superación de 
esta situación, aportando un análisis global y exhaustivo de los 
diversos ámbitos regulatorios —tanto de Derecho internacional 
como chileno— que deben considerarse al abordar la realidad el 
comercio internacional de Chile. La obra, que ha sido elaborada 
por un conjunto de destacados especialistas chilenos en cola-
boración con relevantes autores españoles, combina el análisis 
práctico con la solvencia doctrinal, y está llamada a convertirse 
en un referente imprescindible para todos aquellos que operan, o 
desean comenzar a hacerlo, en el comercio internacional chileno.  C
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Prólogo

Las bases sobre las que se articula la investigación científica han variado 
de forma drástica en las últimas décadas. Las materias objeto de la inves-
tigación, la forma de desarrollarla o su creciente articulación a partir de 
la actuación coordinada de grupos interdisciplinares de distintas naciona-
lidades son algunos de los datos que la caracterizan hoy en día. La enor-
me fuerza centrífuga de este cambio, además, conlleva que sectores que 
fueron ajenos a otras alteraciones sufridas por las ciencias aplicadas en el 
pasado se vean, hoy, afectados por la nueva realidad que estamos viviendo. 
El Derecho y la investigación jurídica son uno de ellos.

Durante mucho tiempo se ha afirmado que, por su propia naturaleza, 
la ciencia del Derecho contaba con una dimensión territorial, en el doble 
sentido de referida a un concreto ordenamiento jurídico y escrita en el 
idioma del legislador. Con la excepción de algunos sectores muy concretos 
—Derecho Internacional Público, Derecho internacional privado o Dere-
cho Comparado, fundamentalmente— esta aseveración tendía a repetirse 
de forma mimética en gran parte del planeta. A su vez, por su propia na-
turaleza ajena al laboratorio, el Derecho era objeto de una aproximación 
individual, en muchas ocasiones, también, alejada de cualquier visión em-
pírica. Hoy podemos afirmar que este axioma ya no es válido, y que algunos 
de los factores que significan a la nueva aproximación a la ciencia y a la in-
vestigación científica se hacen igualmente patentes en la realidad jurídica.

La obra que el lector tiene en sus manos es ejemplo de estos cambios, 
y responde directamente a algunos de los datos que caracterizan el actual 
momento. Estamos, así, ante un proyecto conjunto que profundiza en la 
colaboración desarrollada desde hace algún tiempo entre dos grupos in-
vestigadores consolidados de excelencia de Chile y de España en el ámbito 
jurídico. Una propuesta que busca ofrecer una aproximación global, prác-
tica e integradora a un sector caracterizado tanto por su enorme relevancia 
como por la ausencia de un estudio en profundidad en Chile.

De esta suerte, diversos relevantes juristas chilenos de distintas ramas 
del Derecho, todos ellos pertenecientes a la Pontificia Universidad Católi-
ca de Valparaíso, se unen a destacados especialistas españoles de las Uni-
versidades de Valencia y de Castilla-La Mancha para compartir aproxima-
ciones y experiencias propias, y colmar un importante vacío doctrinal. La 
presencia de raíces conjuntas, pero a la vez dispares, o la pertenencia a 
realidades sociales y jurídicas diversas —una profundamente nacional, la 
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chilena, otra anclada en el maridaje con la normativa de la Unión Euro-
pea, la española— lejos de desdibujar los logros alcanzados en este ilusio-
nante proyecto han permitido que las respuestas aportadas a las cuestiones 
surgidas en un sector tan complejo como es el del comercio exterior sean 
más ricas y elaboradas. El resultado final de esta simbiosis, el lector tendrá 
ocasión de verificarlo, es una obra ambiciosa que combina la voluntad de 
aportar respuestas claras a un entorno caracterizado en muchas ocasiones 
por el silencio del legislador, con la búsqueda de la máxima exhaustividad 
y profundidad en el tratamiento de los temas abordados.

Se ha diseñado esta propuesta editorial con la decidida voluntad de que 
constituya un aporte a los operadores del comercio internacional, a la vez 
que sirve, por ende, para la formación de profesionales del ámbito jurídico 
y también no jurídico en el Derecho del Comercio Internacional chileno. 
En plena coherencia con esta finalidad, se ha apostado por, manteniendo 
la máxima rigurosidad en el tratamiento de los distintos temas, seguir en su 
articulación un estilo más práctico, siguiendo la experiencia de la edición 
española que ya transcurre en nueve ediciones.

Con todo, y siendo esta voluntad de ofertar un texto de referencia a los 
operadores jurídicos y económicos chilenos el objeto último de nuestra 
propuesta, el Derecho del Comercio Internacional chileno pretende a su 
vez alcanzar otras metas no menos relevantes.

En el plano científico, queremos patentizar la fortaleza de la investiga-
ción jurídica chilena y su capacidad de cooperar en pie de igualdad con 
científicos de otros puntos del planeta. Chile es un país abierto. Su Uni-
versidad y sus grupos de investigación también lo son y, de hecho, han 
alcanzado, en particular los grupos de la Facultad de Derecho de la Pon-
tificia Universidad Católica de Valparaíso, un nivel de excelencia recono-
cido entre sus pares. En el campo del Derecho contamos con especialistas 
de primer nivel en muchos ámbitos de la ciencia jurídica. Con este libro 
deseamos reflejar este hecho y, frente al territorialismo con que tradicio-
nalmente se adjetiva a nuestro modelo jurídico, servir de referentes en el 
plano comparado.

Pero no sólo son científicos nuestros objetivos. Pretendemos, igualmen-
te, demostrar la necesidad de investigar en español, la segunda lengua más 
hablada del planeta después del chino mandarín, adecuándonos a la reali-
dad social y económica que queremos aproximar. Y buscamos, además, que 
nuestra propuesta sirva de referencia a otros países de nuestro entorno, 
coadyuvando a la conformación de un marco jurídico claro y seguro que 
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sirva, en última instancia, para fomentar el crecimiento económico y, con 
ello, la paz social.

En este sentido, entendemos que Chile es un país especialmente abierto 
al comercio exterior. Sin embargo, esta voluntad de apertura y el consi-
guiente peso que este sector tiene en nuestra economía no se ha traducido 
en el desarrollo de un modelo jurídico claro y elaborado, que cumpla con 
la doble función de ofrecer seguridad jurídica y de aportar certeza y previ-
sibilidad a todos aquellos que operan en el sector exterior chileno. Parecie-
ra que el legislador no fuera consciente de que esta ausencia de un marco 
legislativo moderno y sofisticado, acorde con la relevancia económica que 
el comercio internacional tiene para Chile, genera a nuestros compatriotas 
una desventaja competitiva frente a otros competidores que sí cuentan con 
ello. Poseer un sistema jurídico adecuado y solvente, la realidad de otros 
países así lo demuestra, es un intangible que marca en muchas ocasiones 
la diferencia. Con esta obra queremos resaltar las falencias del sistema y, 
modesta pero firmemente, ofrecer al legislador un camino a seguir.

El lector tiene en sus manos el fruto de una colaboración intensa, crítica 
y duradera entre especialistas del Derecho de Chile y España. Una obra 
novedosa en su planteamiento e inexistente hasta el momento en nuestro 
país. Un proyecto editorial que entendemos necesario y que esperamos se 
convierta en un referente para todos aquellos que, de una u otra manera, 
interactúan en el comercio internacional chileno. Una propuesta editorial 
con vocación de trascendencia y continuidad cuya valoración última de-
pende de usted, estimado lector. Que la encuentre útil y colme sus expec-
tativas es, sin lugar a dudas, lo que más puede satisfacer a todos los que con 
denuedo e ilusión hemos colaborado en su elaboración.

Valparaíso y Valencia, diciembre de 2020

JOSÉ LUIS GUERRERO BECAR
CARLOS ESPLUGUES MOTA
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